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Touchpoint Live                                                            

Praxistest: Kaufentscheidungen und Kundenbeziehungen mit Hilfe von TPM erfolgreich managen                                                             

Hrsg.: Bernhard Keller, Cirk Sören Ott                                                          

ISBN 978-3-648-01977-1, Haufe 2021                                                             
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Touchpoint Culture                                                            

Alle Bereiche des Unternehmens konsequent auf den Kunden ausrichten                                                             

Hrsg.: Bernhard Keller, Cirk Sören Ott                                                          

ISBN 978-3-648-13030-8, Haufe 2020                                                             
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Touchpoint Management                                                            

Entlang der Customer Journey erfolgreich agieren                                                             

Hrsg.: Bernhard Keller, Cirk Sören Ott                                                          

ISBN 978-3-648-09335-1                                                             
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Zukunft der Marktforschung                                                            

Entwicklungschancen in Zeiten von Social Media und Big Data                                                             

Hrsg.: Bernhard Keller, Hans-Werner Klein, Stefan Tuschl                                                          

ISBN 978-3658053994, Springer Gabler 2015                                                             
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Top Seller                                                            

Was Spitzenverkäufer von der Hirnforschung lernen können                                                             

Hrsg.: Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3648066294, Haufe-Lexware 2015                                                             
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Die Frauen und das Netz                                                            

Angebote und Nutzung aus Genderperspektive                                                             

Hrsg.: Kampmann, B., Keller, B., Knippelmeyer, M., Wagner, F. (Hrsg.)                                                          

ISBN 978-3-8349-4129-9, Springer 2013                                                             
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EMOTIONAL BOOSTING                                                            

Die hohe Kunst der Kaufverführung, 2. Auflage                                                             

Hrsg.: Dr. Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3-648-02944-2, Haufe 2012                                                             
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BRAIN VIEW                                                            

Warum Kunden kaufen                                                             

Hrsg.: Dr. Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3-448-08746-8, Haufe                                                             
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KAUF MICH!                                                            

Warum Kunden kaufen                                                             

Hrsg.: Dr. Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3-648-03559-7, Haufe 2013                                                             
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Think Limbic                                                            

Die Macht des Unbewussten verstehen und nutzen für Motivation, Marketing, Management                                                             

Hrsg.: Dr. Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3-648-12719-3, Haufe                                                             
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LIMBIC SUCCESS                                                            

So beherrschen Sie die unbewussten Regeln des Erfolgs - die besten Strategien für Sieger                                                             

Hrsg.: Dr. Hans-Georg Häusel                                                          

ISBN 978-3-448-06813-9, Haufe                                                             
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DIE ALTEN UND DAS NETZ                                                            

Angebote und Nutzung jenseits des Jugendkults                                                             

Hrsg.: Kampmann, Birgit / Keller, Bernhard / Knippelmeyer, Michael / Wagner, Frank                                                          

ISBN 978-3-8349-2859-7, Gabler Verlag                                                             
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HANDELSFORSCHUNG 2005                                                            

Neue Erkenntnisse für Praxis und Wissenschaft des Handels                                                             

Hrsg.: Volker Trommsdorff                                                          

ISBN 978-3-170-18787-0, Kohlhammer                                                             















	
[image: ]






CATEGORY MANAGEMENT                                                            

Aus der Praxis für die Praxis                                                             

Hrsg.: Hendrik Schröder                                                          

ISBN 978-3-871-50815-8, Deutscher Fachverlag                                                             
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Kontakt 



Gruppe Nymphenburg Consult AG
Arnulfstraße 58
Art Deco Palais
80335 München
        



Tel: +49 (0)89 549021 - 0                        

Fax: +49 (0)89 549021 - 11                


E-Mail: info@nymphenburg.de
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Cookie- und Datenschutzhinweise

Diese Webseite verwendet Cookies, um bestimmte Funktionen zu ermöglichen und das Angebot zu verbessern.
        




Essenziell

Details einblenden
Details ausblenden




Contao HTTPS CSRF Token
Schützt vor Cross-Site-Request-Forgery Angriffen.
                                                                    
Speicherdauer: Dieses Cookie bleibt nur für die aktuelle Browsersitzung bestehen.







PHP SESSION ID
Speichert die aktuelle PHP-Session.
                                                                    
Speicherdauer: Dieses Cookie bleibt nur für die aktuelle Browsersitzung bestehen.











Statistik

Details einblenden
Details ausblenden


Besucherstatistik mit Google Analytics
                                                    

Google Analytics
Google Analytics erlaubt es uns, Informationen über Besucher unserer Website in anonymisierter Form zu erfassen. Dadurch erfahren wir insbesondere, welche Seiten für unsere Besucher von besonderem Interesse sind und über welche Werbeanzeigen die Nutzer auf unsere Seite gelangt sind.
                                                                    
Anbieter: Google Ireland Limited, Google Building Gordon House, 4 Barrow St, Dublin, D04 E5W5, Ireland











Externe Medien

Details einblenden
Details ausblenden


Anfahrt mit Google Maps
                                                    

Google Maps

Anbieter: Google Ireland Limited, Google Building Gordon House, 4 Barrow St, Dublin, D04 E5W5, Ireland
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